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Einleitung

Schweizerischer Verband der Immobilienwirtschaft SVIT

Der SVIT" wurde 1933 gegrlindet und zahlt heute rund 2000 Immobilienunternehmen,
die sich verpflichtet haben, hohe Qualitatsstandards und standesethische Grundséatze
einzuhalten. Wenn es um Know-how im Bereich Immobilien geht, sind der SVIT und
seine Fachgremien erste Wahl. Flr Aus- und Weiterbildung zustandig ist die verbands-
eigene SVIT Swiss Real Estate School AG?. Mit hoch qualifizierten Fachkraften und
einem breiten Angebot bis zum Hochschulstudium setzt die Schule Massstabe.

Vision Immobilienberuf

Die Basis einer Berufslaufbahn in der Immobilienbranche bildet haufig die 3-jahrige
Kaufmannische Grundbildung (OKGT®). Mit den Fachausbildungen Immobilienbewirt-
schaftung, Immobilienbewertung, Immobilienvermarktung und Immobilienentwicklung
wird die Karriere fortgefiihrt. Hervorragende Entwicklungsperspektiven bieten

die Weiterbildung Immobilientreuhand und das Studium Master of Advanced Studies
in Real Estate Management.

T www.svit.ch
2 www.svit-sres.ch
3 www.okgt.ch

Laufbahnmodell in der Immobilienbranche

Master of Advanced Studies in Real Estate Management
(HWZ Hochschule flir Wirtschaft Zlrich)

Diplom Immobilientreuhand

Fachausweis Fachausweis Fachausweis Fachausweis
Immobilien- Immobilien- Immobilien- Immobilien-
bewirtschaftung vermarktung bewertung entwicklung

Zertifikat Sachbearbeitung in den Berufen der Immobilienwirtschaft

Eidgendssisches Fahigkeitszeugnis Kaufmannische Grundbildung (OKGT)



«lch will
|mmobiHenbevvirtschafterin
werden, ... ' -

«Immobilienbewirtschaftung ist eine sehr spannende, abwechs-
lungsreiche und manchmal auch hektische Aufgabe. Wir befas-

sen uns vorwiegend mit kaufmannischen, rechtlichen und
technischen Fragestellungen. Wer diesen Beruf wahlt, wird sich
mit einer grossen Bandbreite von Themen beschaftigen kdnnen.
Ein gutes Mass an Flexibilitat ist eine der Grundvoraussetzungen,
die notig sind.»

Fachrichtung Immobilienbewirtschaftung

Fachwissen im Bereich Immobilienbewirtschaftung 3-jahrige Berufslehre, zum Beispiel Kaufmannische Grund-
Kundenorientiertes Denken und Handeln bildung (OKGT) inklusive Branchenkunde

Konfliktfahigkeit Assistentenzertifikat respektive Sachbearbeiterzertifikat SVIT
Kommunikationsfahigkeit (Bewirtschaftung Mietliegenschaften, Bewirtschaftung
Vielseitiges Interesse und Flexibilitat Stockwerkeigentum, Liegenschaftenbuchhaltung)
Selbststandige Arbeitsweise Lehrgang Immobilienbewirtschaftung

Eidgendssischer Fachausweis in Bewirtschaftung (Voraus-
setzung: 3-5 Jahre Berufspraxis in der Immobilienwirtschaft)
Bewirtschaftung eines Immobilienportfolios
in technischer Hinsicht
Administrative und finanzielle Fiihrung eines

Lea Ruttimann Immobilienportfolios
Kaufmannische Angestellte (E) Erstellung von kundengerechten Reportings
Schatzt die gut strukturierten Erstellung von Zustandsanalysen und Investitionsplanung

Bildungsangebote des SVIT.




...denn es macht mir jedes Mal Freude,
wenn wir jemandem eine passende Wohnung
verkaufen und lGibergeben konnen.»

«Ein Immobilienkauf ist immer
mit Emotionen verbunden.»

Fachrichtung Immobilienvermarktung

Schllisselkompetenzen und Persénlichkeitsprofil

>

>

>

Fachwissen im Bereich Immobilienvermarktung
Zielgerichtete Beratungs- und Verhandlungsfiihrung
Belastbarkeit

Ausgepragte Kommunikationsfahigkeit
Sprachgewandtheit

Kreativitat

Eigeninitiative

Aufgabenbereiche

>

>

Akquisition von Verkaufs- respektive Erstvermietungsmandaten
Erstellung und Umsetzung von Marktanalysen, Vermarktungs-
konzepten und Kommunikationsmassnahmen

Beratung von Interessenten

Flihren von Verkaufsgesprachen bis zum erfolgreichen
Abschluss

Unterstitzung bei der rechtlichen Abwicklung der Geschafte

Stephan Businger
Immobilienvermarkter

«In den letzten 20 Jahren hat sich die Vermarktung von Immo-
bilien zu meiner grossen Leidenschaft entwickelt. Ich bringe
fundiertes Fachwissen, Verhandlungsgeschick und eine hohe
Sozialkompetenz in meine Arbeit ein. Mein Einflihlungsvermogen
ist gefragt. Einen Verkauf erfolgreich und zur Zufriedenheit aller
abwickeln zu kdnnen, ist ein spannender Prozess.»

Mogliche Aus- und Weiterbildung

> 3-jahrige Berufslehre, zum Beispiel Kaufmannische Grund-
bildung (OKGT) inklusive Branchenkunde

> Assistentenzertifikat respektive Sachbearbeiterzertifikat SVIT
(Vermarktung, Bewertung)

> Lehrgang Immobilienvermarktung

> Eidgendssischer Fachausweis in Vermarktung (Voraussetzung:
3-5 Jahre Berufspraxis in der Immobilienwirtschaft)



«lch will
Immobllienbewerter et
werden, ...

«Mein Beruf verlangt spezifisches Fachwissen und analytisches

Denken. Die Resultate der Bewertungen bilden die Entschei-
dungsgrundlage fir die verschiedenen Prozesse im Liegenschaf-
tenmarkt: Festlegung eines Kaufpreises, Finanzierung, Kauf-
entscheid usw. Eine verantwortungsvolle Aufgabe, die zugleich
viel Abwechslung und immer wieder spannende, aussergewdhn-
liche Mandate mit sich bringt.»

Fachrichtung Immobilienbewertung

Fachwissen im Bereich Immobilienbewertung 3-jahrige Berufslehre, zum Beispiel Kaufménnische Grund-
Verantwortungsbewusstsein bildung (OKGT) inklusive Branchenkunde

Vernetztes, analytisches Denken Assistentenzertifikat SVIT (Bewertung)

Objektivitat Lehrgang Immobilienbewertung

Selbststandige, strukturierte Arbeitsweise Eidgendssischer Fachausweis in Bewertung (Voraussetzung:

3-5 Jahre Berufspraxis in der Immobilienwirtschaft)

Erstellung von Marktanalysen
Bewertung von Liegenschaften aller Art
Erstellung von bedirfnisgerechten Berichten mit begrliindeten
Detailberechnungen
Toby Mathew
Kaufmannischer Angestellter (E)
Ist beeindruckt vom Zusammenspiel der
diversen Faktoren bei einer Bewertung.




Annette Hansen
Immobilienentwicklerin

«Entwicklung ist Produktmanagement
fiir Immobilien. Es ist eine sehr
vielseitige Aufgabe, in der sich

Generalisten wohilfiihlen.»

«Als Immobilienentwicklerin ist es meine Aufgabe, die Beduirf-
nisse der Bauherrschaft und der kiinftigen Nutzer des Gebaudes
zu verstehen und umzusetzen. Damit ein marktgerechtes
Produkt entsteht, muss ich als Projektleiterin alle Aspekte eines
Bauprojekts wie das Kosten-, Termin-, Qualitats- und Vertrags-
management im Griff haben und mit verschiedenen Anspruchs-
gruppen zusammenarbeiten. Diese Vielseitigkeit gefallt mir.»

Fachrichtung Immobilienentwicklung

Schllisselkompetenzen und Persénlichkeitsprofil Mogliche Aus- und Weiterbildung

> Fachwissen im Bereich Immobilienentwicklung > 3-jahrige Berufslehre, zum Beispiel Kaufmannische Grund-

> Methodenkompetenz bezlglich Projektmanagement bildung (OKGT) inklusive Branchenkunde

> Analysefahigkeit > Lehrgang Immobilienentwicklung

> Kunden- und zielorientiertes Handeln > Eidgendssischer Fachausweis in Entwicklung (Voraussetzung:
> Abstraktes und vernetztes Denken 3-5 Jahre Berufspraxis in der Immobilienwirtschaft)

...weil ich gerne in grossen
und abwechslungsreichen Projekten
Ve ra ntWO rtu ng u be rneh me.)) > Ubergeordnete Projektsteuerung

> Kontrolle und Einhaltung der Projektziele
>~ Marktgerechte Produktdefinition

Aufgabenbereiche
> Entwicklung von markttauglichen Nutzungsideen
> Flhrung eines Teams als Projektleiter Bau

> Projekt- respektive Produktmanagement

"
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Viviane Mathieu
Kaufmannische Angestellte (E)

Interessiert sich fiir Mietrecht.

Hohere Fachprifung Immobilientreuhand

Breites Fachwissen in den Bereichen Bewirtschaftung,
Vermarktung und Bewertung

Umfassende Fihrungskompetenz

Erfolgsorientiertes Denken und Handeln
Ausgepragtes Verantwortungsbewusstsein

Flhrung einer Immobilienunternehmung oder des Geschéfts-
bereichs Immobilien als verantwortlicher Asset-Manager
Gestaltung von Flihrungsprozessen: Finanzwesen, Risk-
management, Marketing- und Qualitdtsmanagement
Beratungs- und Expertenfunktion im Immobilienwesen

Christian Elliscasis

eidg. dipl. Immobilientreuhander

«Der Einfluss von Politik und Wirtschaft, die Zusammenarbeit
mit Amtern, Finanzinstituten, K&ufern/Verkaufern und Anlegern
sowie der Kontakt zu Mietern und Vermietern machen meinen
Beruf farbig und ausserst vielfaltig. Ich schatze meine Selbst-
standigkeit und habe mir ein ziel- und erfolgsorientiertes Denken
angeeignet.»

Lehrgang dipl. Immobilientreuhander/-in

Eidgendssisches Diplom (Voraussetzungen: ein eidgends-
sischer Fachausweis der Immobilienwirtschaft, ein eidge-
ndssisches Diplom einer hdheren Fachpriifung, ein Abschluss
einer hoheren Fachschule oder ein Hochschulabschluss,
zudem 3 Jahre Berufspraxis in der Immobilienwirtschaft seit
diesem Abschluss)
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«|ch mochte
das MREM-Studium
apsolvieren, ...

Andrin Dillena

Kaufmannischer Angestellter (E)
Schatzt den direkten Kontakt
mit Kunden und Mietern.

Piero Ruprecht
Leiter Bautreuhand und Projektentwicklung

«Als Bauingenieur habe ich unsere Familientradition fortgesetzt;
mittlerweile bin ich seit 35 Jahren in der Immobilienbranche
tatig. Personliche und fachliche Weiterentwicklung sind mir
wichtig, und das Masterstudium gab mir Gelegenheit, mich mit
den verschiedenen Aspekten der Immobilienwelt vertieft
auseinanderzusetzen: Standort- und Marktanalyse, Prifwesen,
Bewertung, Investitionsstrategien, Transaktionen, Finanzie-
rungen, Steuern, Marketing, Bewirtschaftung und Reporting.»

Studium Master of Advanced Studies in Real Estate Management MREM

Flihrungs- und Nachwuchskrafte aus der Finanz- und
Immobilienbranche

Erfahrene respektive zukiinftige Geschaftsleitungs-
mitglieder von Immobiliengesellschaften

Leiter Real Estate Management, Architekten, Bauingenieure
Asset-Manager aus der Finanzbranche, Okonomen,
Finanzierungsspezialisten, Juristen

Prozessorientierte und interdisziplindre Ausbildung,
die modernste wissenschaftliche Erkenntnisse und Trends
aus dem Immobilien- und Finanzsektor vereint

Hochschulabschluss (Universitat, ETH, Fachhochschule) oder
Hohere Fachprifung (zum Beispiel dipl. Immobilientreuhander,
Diplom-Immobilienwirt DIA oder Diplom-Sachverstandiger DIA)
Flr hervorragend ausgebildete und qualifizierte Personen
ohne entsprechende Abschllisse gelten spezielle Aufnahme-
regelungen

Erfolgreiche Absolventen und Absolventinnen des Studiums
sind berechtigt, den eidgendssisch anerkannten Hochschultitel
«Master of Advanced Studies in Real Estate Management»

Zu tragen.
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Organisationen mit Aus- und Weiterbildungsangeboten

SVIT Aargau

SVIT beider Basel
SVIT Bern

SVIT Graubiinden
SVIT Ostschweiz
SVIT Romandie
SVIT Ticino

SVIT Zentralschweiz
SVIT Zdrich

Organisation kaufmannische Grundbildung Treuhand/Immobilien OKGT
SVIT Swiss Real Estate School AG
Swiss Real Estate Institute

SVIT — das Qualitatssiegel fur Immobilienfachleute in der Schweiz

Schweizerischer Verband der Immobilienwirtschaft SVIT
Mitgliederorganisation Zirich (SVIT Zlrich)
Siewerdtstrasse 8

CH-8050 Zzirich

Telefon  +41 (0)44 200 37 80

Fax +41 (0)44 200 37 99

E-Mail  svit-zuerich@svit.ch

Website www.svit-zuerich.ch

svit

ZURICH




